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Geht es lhnen auch so? Emmi Nail
ist ein Anbieter, der eher in die,
Verkaufsliga’ eingereiht wird. Seit
mehr als zehn Jahren kennt jeder
Messebesucher den,Roten Stand;
die Hausfarbe von Emmi Nail. Der
Komplettanbieter im Bereich Nails,
der dariiber hinaus auch ein brei-
tes Angebot an Desinfektions- und
Sterilisationsgeraten fihrt, wird
aber von vielen Kolleginnen und
Kollegen als preiswerter Anbieter
klassifiziert. ,Vielleicht hangt dies
noch mit den Anfangen der Firma
zusammen. Damals haben wir
durch unseren Messeauftritt und
die Marketingstrategie vielen eta-
blierten Firmen einiges an Kunden-
potential abnehmen kdnnen. Als
erstes Messeangebot verkauften
wir ein 4-Réhren UV-Gerat inklu-
siv der Rohren fir 19,90 €° so ein
Sprecher der Geschaftsleitung.

www.profnail.de
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Wandel

Nach etwa funf Jahren auf dem
Markt, anderte sich einiges in der Fir-
menstruktur sowie im Marketingkon-
zept. Ja, Emmi Nail verkauft auch
weiterhin ein groes Sortiment an
Jedermann, hat aber in der Zwi-
schenzeit auch eine Produktserie
ausschlie8lich fir Profis entwickelt,
die nur an gewerbliche Kunden ver-
kauft werden. Darliber hinaus hat
Emmi Nail eine S5chulungsabteilung
aufgebaut und bietet Kurse fiir viele
Techniken und Produkte im Nail-
Design an.

Kursangebot

So findet man auf der Seite von
Emmi Nail 25 verschiedene Semina-
re bzw. Kurse. Angefangen von einer
Grundausbildung im Gelsystem und
unterschiedlichen Nailart-Techniken
uber Frasertechnik und Hygienever-
ordnung, bis hin zur Wellness Mani-
kiire entdeckt der wissbegierige Nail
Designer alles, was zur Perfektionie-
rung der Studioarbeit gehdort.

«Mit unseren Schulungen gelingt
lhnen der Einstieq in die Welt des
Nageldesigns ganz leicht: Mit
perfektem Service und attrakti-
vem Preis- Leistungsverhdltnis
bieten wir lhnen die Méglichkeit,
sich als Naildesigner/-in erfolg-
reich zu etablieren. Unsere Basis-
kurse machen Sie als Einsteiger
fit fiir die Nagelmodellage - in
unseren Aufbaukursen konnen Sie
das bereits gewonnene Wissen
weiter ausbauen. Spezielle Kurse,
wie zum Beispiel Nailartkurse,
Friserkurse oder Kurse zur Scha-
blonentechnik erweitern lhren
Gestaltungsspielraum und geben

www.profnail.de
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lhnen die Mdglichkeit, immer
neue ldeen umzusetzen. Unsere
fachgerechten und praxisbezoge-
nen Schulungen finden mittler-
weile europaweit statt - be-
stimmt finden Sie auch in lhrer
Nahe spannende Weiterbildungs-
angebote”, so die Zusammenfas-
sung des Schulungsprogramms der
Ausbildungsleitung von Emmi Nail.

Wissen bringt Erfolg

Wie bei jedem Beruf ist es das Wis-
sen, das ein Unternehmen zum
Erfolg fihrt. Kann ein Frisor keine
Haare schneiden oder Strahnchen
setzen, dann wird er bald keine Kun-
den mehr haben. Ahnlich ist es beim
Nail Design. ,Nur wer haltbare und
schon verarbeitete Modellagen
erstellen kann, wird auch langfristig
seine Kunden binden konnen. Doch
hierflr braucht man ein immenses
Wissen. Wie haftet der Modellage-
kunststoff an dem Naturnagel? Wel-
che Vorbereitungen miissen absol-
viert werden? Welches Gel ist fir
welchen Nagel und fir welche
Modellage geeignet? Das sind Fra-
gen, die man noch vor Beginn der
Arbeit am zahlenden Kunden wissen
sollte, weill Brigitte Beckmann, die
schon seit mehr als 25 Jahren im
Bereich Nail Design und Nailart aus-
bildet. ,Leider ist es heute oftmals
50, dass sich interessierte Personen
ein paar Videos auf YouTube anse-
hen, dann Produkte kaufen und ein-
fach mal drauf loslegen. Es sieht ja
auch sehr einfach aus, was da auf
dem Nagel gearbeitet wird, jedoch
ist fur eine haltbare und schon
gestaltete Modellage jeder Arbeits-
schritt vorgegeben. Nur so wird der
Kunde, der zum ersten Mal einen Ter-
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min im Studio hat, auch zum Stamm-

kunden’, erlautert Brigitte weiter.
Aber auch wenn man nur damit
beginnt, die eigenen Nagel zu gestal-
ten, kann eine Schulung dabei hel-
fen, diese Aufgabe zu meistern. Als
Mail Designer sollte man es beherr-
schen, die eigenen Nagel zu stylen.
Schlie8lich ist das die Visitenkarte,
die viele Menschen bemerken. ,Oft
werde ich auf meine Nagel ange-
sprochen und wo ich sie mir denn
stylen lasse. Wenn ich dann sage,
dass ich dies selbst erledige, ist die
nachste Frage haufig wieviel ich
denn daflr verlange wenn ich sol-
che Nagel auch am Kunden arbeite’,

erzahlt eine Kollegin. ,Die Chancen
stehen gut, dass aus solchen Situa-
tionen neue Kunden entstehen. =»

Ausbildungsleitung
Brigitte Beckmann
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" Umdenken

Bemerkenswert ist es, dass Emmi Nail,

einst fUr aggressive Marketingmethoden bekannt,
heute auf ganz traditionelle Werte wie Aus- und Weiterbil-
dung setzt. ,Im Vertrieb von Produkten hat sich in den
vergangenen 4 bis 5 Jahren einiges getan. Jede Woche
entdecken wir neue kleine Firmen, die mit Billig-Angebo-
ten wie z.B. 5 ml Farbgel fiir 1,99 € locken. Das Preisniveau
beim Produktverkauf ist langst in einer Abwarts-Spirale.
Um neue Kunden flr unser Sortiment zu begeistern, mis-
sen offensichtlich andere Wege gegangen werden. Durch
unser vielfaltiges Ausbildungskonzept und die fairen Schu-
lungspreise konnten wir schon viele Interessenten fur
unser Produktsortiment gewinnen” so die Stellungnah-
me von Bulent Emekci, Inhaber der Firma Emmi Nail. Tat-
sachlich klagen viele Firmen tber die mangelnde Nachfra-
ge an Kursen und Trainings und suchen den Grund hierfir
bei YouTube oder den sozialen Netzwerken. Doch die
Anzahl der verkauften Schulungen bei Emmi Nail lasst
vermuten, dass es sich auch bei diesem Punkt eher um
eine Preisfrage handelt. ,Bei uns kostet der Schulungstag
im Durchschnitt 49,00 €, Ausgenommen sind Spezial-

Schulungsraum

Seminare mit Gast-Dozenten. Diese werden mit einem
Tagessatz von 99,00 € verrechnet. Wir nehmen bis zu zwélf
Schiller per Seminar, wobei ab sechs Schilern ein zweiter
Dozent assistiert. Durch diese Schulungsstruktur konnten
wir schon viele Teilnehmer flir ein Seminar begeistern,
obwohl sie sich bislang nur Gber YouTube fortgebildet hat-
ten. Ein vielfaltiges Kursangebot mit klar definierten Schu-
lungsinhalten zu einem fairen Preis, das ist der Schliissel
dafiir, dass unsere Schulungen durchweg gut bis sehr gut
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gebucht werden®, erlautert

Brigitte, die das 5chulungskon-

zept fur Emmi Nail erarbeitet hat.
Neben den traditionellen Seminaren
wie Basis-Schulung, Produktumsteiger-
Seminar, HWK Prifungsvorbereitung oder
Nailart Technik wie One-Stroke, Gel- bzw. Vin-
tage-Malerei kann aber auch ein Workshop-Pro-
gramm gebucht werden. Mit Themen wie UV-Mani-

kiire, Vegan-Geltechnik oder GenerationRED wird beim
Kauf eines Starter Pakets ein Produktworkshop mit ange-
boten. Hierdurch erhalten die Teilnehmer wertvolle Verar-

beitungstipps, was spdtere Probleme bei der Verarbeitung
vermeidet. Auf der Internetseite von Emmi Nail kénnen
Sie sich umfassend lGber das gesamte Kursprogramm infor-
mieren. Folgen Sie einfach dem Link (iber den QR Code. B

www.emmi-nail.de
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